


Ausstellung der Superlative

Dem dreistufigen Vertriebsweg des
GroBhandels entsprechend, sind die
derzeit 17 Niederlassungen der BF-
Gruppe in Berlin und Brandenburg
reine Abholmarkie fiir Gewerbekun-
den. Das heiBt, hier kaufen nicht die
Endkunden, sondern die Fachhand-
werker. Und diese kénnen ihren
Kunden dank Bergmann & Franz ei-
niges bieten: In der gréBten und ex-
klusivsten Béaderausstellung der
GroBhandelsbranche erhalten sie
einen erschépfenden Uberblick
Uber Trends und Méglichkeiten der
Badgestaltung. Hier finden sie alles,
von Designerbadern Gber Stil- und

Gastebéder bis hin zu barrierefreien
Bédern flr alte oder kérperbehin-

derte Menschen. Be-
sonders verlockend
ist der Bereich Spa
und Wellness mit
seinem breiten Ange-
bot an Markenpro-
dukten, die der inter-
essierte Kunde nach
einer Terminverein-
barung sogar bei ei-
nem Probebad testen
kann. Das Komplett-
angebot von Berg-
mann & Franz um-

fasst aber noch viel mehr. Neben
Sanitdrobjekten und Badmobeln

Design in bester Tradition: Die Form folgt der Funktion

,Badkultur geht heute

weit tiber die funktiona-

len Erfordernisse der

Korperreinigung hinaus.
Das Bad wird zur Well-
ness-Oase, inder Korper

und Seele entspannen

konnen.“

fuhrt der GroBhandler nattirlich auch
alle notwendigen Anschlisse und

Rohrleitungen, dazu
Heizungssysteme so-
wie Fliesen in groBer
Auswahl. Das breite
und fiefe Sortiment
ist optimal fur Hand-
werker, denn es bie-
tet fir jeden Geld-
beutel eine passende
Lésung: vom hoch-
preisigen Designent-
wurf etwa eines Phi-
lippe Starck oder
Joop! bis zum Bad-

konzept fUr die kleine, verwinkelte
Altbauwohnung.
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Auf 1.500 ni* Ausstellungsfiache prasentiert
das Unternefimen Badkultur vom Feinsten

Kern der Unternehmens-
philosophie: Gut beraten

~Um Wettbewerbsvorteile zu schaf-
fen, muss man heute ein breites
Spektrum an Dienstleistungen bie-
ten. Wir bieten beispielsweise Bera-
tungschecks flr Handwerker an, die
diese an ihre Kunden weitergeben”,
erzahlt Markus Ehrig-Holzapfel. Als
er 2000 als Geschaftsflihrer bei
Bergmann & Franz antrat, begann
ein frischer Wind durch das Unter-
nehmen zu wehen. Er (berarbeitete
das Logistikkonzept und gestaltete
die Ausstellung vollig neu. Und: Die
Betreuung der Kunden wurde in den
Vordergrund gertickt. Neben der Be-
ratung der Handwerker bedeutete
das vor allem: Full-Service.

Heute berdt Bergmann & Franz
nicht nur, sondern unterstiitzt die
Kunden auch bei der Finanzierung.
Den Handwerkern werden zum Bei-
spiel Einkaufsdarlehen gewahrt.
Auch bei der Abwicklung der Ge-
schafte setzt Ehrig-Holzapfel auf
den groBtméglichen Service. Dank
des eigenen Logistikzentrums mit
einer Gesamtflache von 42,000 m?,
9.000 m? tberdachter Halle und ei-
nem modernen Hochregallager ist
Bergmann & Franz in der Lage, die
Handwerker rund um die Uhr zu be-
liefern. Waren, die Kunden im »

Der Trend im Bad geht hin zum multifunktionalen Wohffiifiraum






