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Bergmann & Franz

Erfolgreich und

bestandig

seit ilber 130 Jahren

ind Brandenburs

Alles begann 1874 mit der Produktion von
Stahl- und Bleirohren fiir den Baubereich. Als
das Geschift unrentabel zu werden drohte,
stellten die beiden Griinder Otto Bergmann
und Adolph Franz auf den Grofhandel mit Sa-
nitdrprodukten um. Von Anfang an war das
Unternehmen die erste Adresze der Branche.
Es (berstand Krisenzeiten wie Inflation und
2wei Weltkriege, erlebte Wirtschaftswuncder-
zeiten und baute auch nach dem Fall der Mau-
er 1985 seine Position kontinuierlich aus.
Mehrfach wurde das Sortiment erweitert, ein
hocheffizientes Logistikzentrum entstand und
Bergmann & Franz erschloss neue Markie,

Heute setzt das Unternehmen Trends im Bereich
Badkultur. Inginer 1.500 m? grofien Ausstellung
im ,Haus der neuen Badwelten™ werden vor al-

lem Komplettitisungen flir Bdder gezeigt, die
ausschlieflich mit Markenprodukten deutscher
und europilscher Hersteller umgesetzt wurden.
Das breite und tiefe Sortiment bietet fiir jeden
Geschmack und jeden Geldbeutel eine passen-
de Léisumg: vom hochpreisigen Designentwurf
etwa eines Philippe Starck liber Spa- und Well-
ness-Produkte bis zum Badkonzept fiir die
kleine, verwinkelte Altbauwohnung. Meben ab-
wechslungsreichen Interpretationen des klas-
sischen Bades findet der Besucher hier auch vi-
sipnidre Badkonzepte realisiert, die sich aus der
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Uberschneidung der Lebenswelten Baden, Well-
ness und Schlafen ergeben. Dariiber hinaus um-
fasst das Komplettangebot von Bergmann &
Franz alle notwendigen Anschlisse und Rohrlei-
tungen sowie die entsprechenden Heizungssys-
teme und Fliesen.

Machdem 2005 der mittelstindische Berliner
Fliesengrofhandel Elsner als ,,BF-Elsner-Fliesen™
in die Unternehmensgruppe integriert wurde,
hat sich das Fliesenangebot von Bergmann &
Franz vervielfdltigt. Eine 800 m? grofie Aus-
stellung in Berlin-5pandau présentiert Fliesen,
Matursteinmaterialien und Baukeramiken aus
20 Landern. Auch Sonderwlinsche in punkto
Farbe, Abmessung oder Oberflichenbeschaf-
fenheit kénnen hier erfilllt werden. Die Aus-
wahl passt perfekt in das vielfiltige Angebot

Wiunderschaine Ausstellung bei Bengrmann & Fronz
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des Sanitdrgrofthdndlers, der auf alle Projekte
im Wohn- oder Offentlichen Bereich, egal ob
Meubau oder Sanierung, vorbereitet ist,

Dem dreistufigen Vertriebswes des Grofihan-
dels entsprechend verkauft Bergmann & Franz
ausschlieilich an Fachhandwerker. Kommen
Endkunden in die Ausstellung, die noch keinen
geeigneten Installateur gefunden haben, emp-
fiehlt das Unternehmen einen Handwerkshe-
trieb =eines Vertrauens., Dieser erfullt klare
Richtlinien in punkto Qualitadt und Service und
tragt das BF-Qualittssiegel. Der  Handwerker-
Check® gehiirt fiir Bergmann & Franz zum Ser-
viceangebot, das kantinulerlich ausgebaut wird,
Es beinhaltet die fachkundige Beratung sowahl
der Gewerbe- als auch der Endkunden, eine 30-
Badplanung sowie Einkaufsdarlehen fiir Hand-
werker. Dank des modernen Logistikzentrums in
Blumberg garantiert das Unternehmen seinen
Kunden einen zuverldssigen Lieferservice rund
um die Uhr. Auf einer Gesamtfdche von 42,000
m2 mit einer Gberdachten Halle van 9.000 m?
warten durchschnittlich 18.000 Artikel auf die
Auslieferung. Waren, die bis 16,30 Uhr in @inem
der 17 Abhollager in Berlin und Brandenburg
oder bis 18.00 Uhr telefonisch bestellt werden,
kiinnen am anderen Morgen bereits ab 7.00 Uhr
in Empfang genommen werden. Dasselbe gilt
fir Online-Bestellungen. .@
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Fliese und Trockenbau

GmbH und Fliesen Elsner, Spandau
Mitarbeiter: 297
Niederlassungen: 17

Umsatz: 70 Mio. Eurc

Das Unternehmen in Kiirze

Gesellschafter: 50 Prozent Markus Ehrig-
Holzapfel, 50 Prozent Erben von Bergmann

Branche: Grofthandel fiir Sanitar, Helzung,

Tochtergesellschaften: Berliner Fachhandel
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